SREDNI PROSPEKTING
AKCJE W SKLEPACH

Duze sklepy czy centra handlowe
sq Swietnym miejscem

do nawigzania nowych
kontaktow.

Po pierwsze zawsze jest tam duzo ludzi,
po drugie spora czes¢ z tych osdb bedzie
otwarta na rozmowe, poniewaz bedzie
miata na to czas.

1. PRZESTRZEN

Musisz wczesniej omowié z menedzerem sklepu lub inng wiasciwg
osobg warunki ustawienia na tej powierzchni swojego stoiska.

To réwniez moze wigzac sie z pewnymi naktadami finansowymi.
Potrzebujesz przestrzeni okoto 2x2m. Mozesz porozumiec sie

z menagerem sklepu w kwestii wzajemnej wspdtpracy, np. zrobisz
szkolenie kosmetyczne dla pracownikéw sklepu w zamian za miejsce
do prospektingu w sklepie.

2. STROJ - NA LUZIE ALE SCHLUDNY

Lrezygnuj z kwiecistych deseni, kropek, paskdéw i agresywnych
koloréw. Postaw na bluzke i spodnie lub niewyzywajgcq sukienke
i raczej stonowane kolory.

3. STOISKO - SCIANKA, TRYBUNKA

W ten sposdb z tatwosciqg wydzielisz swojq przestrzen.

4. MATERIALY DO PRACY

- KATALOGI, ULOTKI, PROBKI DO ROZDANIA
Nie zapomnij wybra¢ kilku produktow i je zaprezentowaé na
wystawce. Zrezygnuj ze stolikdw z obrusami. Jesli chcesz ustawié
stolik, znajdz taki ktory bedzie prosty, fadny i niedrogi. Wystaw na
nim produkty lub przygotuj sobie stanowisko z 2 krzestami aby méc
porozmawiaé z potencjalnym Klubowiczem.

Podpowiedz:

Tu réwniez przydadzq sie ,fapacze uwagi” w postaci
balonikow czy cukierkow. Nie zapomnij tez o paskach
do testowania zapachéw.

Mozesz sprébowaé porozumied sie z wiascicielem
przestrzeni, aby co jakis czas przez megafon byt podawany
komunikat, ze Klienci sklepu zapraszani sq do stoiska Oriflame
w celu odbioru nagrody. Przygotuj wtedy dla nich zaproszenie
na sesje pielegnacji, prébki produktéw, ulotki i katalogi do
rozdania. Staraj sie porozmawiaé chwile z kazdqg z tych osob.




