SILA TKWI

W PROSPEKTINGU!
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Czes$¢ z Was ma juz doswiadczenie w akcjach
prospektingowych, dla czesci jest to wcigz
niezrozumiaty temat, ktory niewiele mowi.

Co nalezy wiec wiedzie¢ o prospektingu?

Jak odpowiednio go przeprowadzi¢?

Prospekting to szereg dziatan majgcych na celu znalezienie
nowych kontaktow, ktdre w przysztosci mogq zostac klientami,
a w naszym przypadku Klubowiczami Oriflame. To nic innego
jak szukanie nowych drég dotarcia do réznych grup ludzi.

Jak juz wiesz, bedqgc w Oriflame masz szerokie spektrum
mozliwosci, m.in. mozesz budowaé swoj wiasny biznes, braé
PROS PE KTI N G o udziat w inspirujgcych spotkaniach, podrézowaé, zarabiac
pienigdze. Niezaleznie od tego jakg droge wybierzesz musisz
pamietaé, ze punktem wyjsciowym jest plan marketingowy
Oriflame. To wiasnie on jest Twoim drogowskazem na $ciezce
rozwoju Oriflame. Z planu marketingowego dowiesz sie jak
budowac swojq strukture i dlaczego jest to takie wazne, ale
zanim do tego dojdziemy, zacznijmy od pierwszego kroku
jakim jest wiasnie prospekting.

Pamietaj o tym, ze
prospekting jest niezwykle
waznym elementem

w Twoich dziataniach

ale powinien tez by¢
przyjemny :). Przeciez
praca w Oriflame polega
mocno na kontakcie

z ludzmi i na pewno byt
to jeden z powoddw,
dlaczego jg wybrates.

Dzieki prospektingowi
zdobywasz nowe
potencjalne kontakty,
ktdre w przysztosci
mozesz zamienic na
nowych Klientow,

a zaraz po tym

na Klubowiczéw
pracujgcych

w Twojej strukturze!

Lapoznaj sie z rodzajami
prospektingu i znajdz swojq

ulubionqg forme.

Na tej platformie dowiesz sie jak zaczqgé, gdzie szuka¢ potencjalnych Klubowiczéw,
jak sie do tego przygotowaé, jakich argumentéw uzywacé ale réwniez jak pokona¢ obiekcje.

NIE CZEKAJ - ZACZNIJ JUZ DZIS!




